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Em um mundo de intensa competico global, a busca por menores prazos, custos
competitivos, qualidade e flexibilidade & uma constante. Percebe-se que, para
alcanga-los, & necessario, além de estratégias, aliancas eslratégicas. Assim, a logica da
colaboracao se torna uma parte essencial da estratégia de negocios. As relagbes de
fornecimento, firmadas a longo prazo entre as empresas, passam a ser consideradas
como chave para o sucesso das metas empresarais das organizacbes. Aguelas
empresas que estabelecerem e cultivarem os beneficios mituos advindos dessas formas
de parcerias poderdo esperar um desempenho competitivo superior. Nesse contexto este
trabalho diz respeito as relagbes de fornecimento cliente - fornecedor na inddstria
automobilistica paranaense. Especificamente, busca identificar os pressupostos das
teorias organizacionais que conduzem as novas configuragies das relagbes de
fornecimento cliente - fornecedor,0s requisitos para participar dessas relagées de
fornecimento & as motivagbes de cada um dos parceiros nessas relages de
fornecimento, no contexto regional das empresas automobilisticas do Parana. As
relagtes de fornecimento de longo prazo estabelecidas pelas aliancas estratégicas sao
tidas como formas de aumentar o sucesso do negdcio e assequrar a prosperidade e a
sobrevivéncia. Constata-se uma tendéncia de formagdo de relagbes de fornecimento de
longoe prazo, gue se fundamentam, em teorias  micro-econdmicas e de administragao
estratégica para a explicagao das estratégias competitivas adotadas pelas organizagdes
e, neste sentido, reside a importancia desse trabalho, que utilizou-se de um estudo de
caso, mais especificamente, da relagdo de fomecimento entre uma montadora, a
Chrysler & um seu fornecedor, a Dana, buscando explica-lo sob a dtica da
competitividade, e de como as aliangas estratégicas fundamentam a estratégia de
competicao.
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